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Quan a final del 2008 va comencar a
assentar-se la pols produida per la
caiguda del gegant Lehman Brothers
i els estats desenvolupats van co-
mengar a injectar quantitats mas-
sives de diners als seus sistemes
bancaris, mentre José Luis Rodri-
guez Zapatero negava la imminéncia
del tsunami que s'acostava a tota
velocitat cap a la peninsula i s'’em-
barcava en politiques econdmiques
que semblaven tretes d'un llibre
titulat Keynes per a «dummies», el
maén es va regirar furioés contra els
economistes i els va preguntar amb
indignacid: «Com és possible que no
ho veiéssiu venir?» Aixi va ser com
es va iniciar un procés de critica

i escrutini de 'Economia com a
ciéncia que encara avui perdura. Un
procés motivat pel que per a molts
va ser una decepcid pero que per a
d'altres no va fer més que confirmar
gue la disciplina portava décades
allunyada de la realitat social, cap-
turada per la matematica i reclosa
en una mena de minaret d'ivori des
del qual proclamava mesures que
indefectiblement sempre estaven a
favor dels poderosos.

Pero, com gairebé sempre, la realitat
era més complexa. Perque malgrat

el que puguin fer-nos creure les
aparicions de personatges extrava-
gants que es fan passar per gurus de
['economia, pitonisses amb barbeta
que escriuen llibres en els que predi-
uen catastrofes financeres o catedra-
tics de comptabilitat que apareixen
en prime time televisiu declamant
tirallongues de xifres macroecono-
miques com Harry Potter recitava
encanteris, 'Economia mai ha estat
una ciéncia fonamentalment pros-
pectiva. Mai se li ha donat bé predir
el futur. El seu fort sempre ha estat
el descriptiu, és a dir, explicar el que
passa, més aviat el que ha passat, i
per que. Contra aquesta matisacio,
els critics sempre han anteposat

un altre argument: que l'econo-

mia mainstream' es basa en un
principi clarament fals. A saber: que
'ésser huma té com a principal ob-
jectiu maximitzar el seu propi bene-
fici a costa, si cal, del dels altres. Es
el paradigma del que es coneix com
a eleccid racional, eleccié egoista o,
simplement, homo economicus.?

1 Terme que s'utilitza per referir-se al corrent de
pensament economic preeminent

2 En Economia neoclassica és el concepte utilitzat
per a modelitzar el comportament huma racional i
egoista davant d'estimuls economics.

Pero, de nou, la realitat és més com-
plexa. Perqué el que aquests critics
defugen, ja sigui per desconeixement
o deliberadament, és que 'Economia
porta si més no dues decades em-
barcada en una behavioral revolution
[revolucié conductuall. En les prope-
res pagines esbossarem una breu
historia de 'homo economicus i de
com aquesta revolucié del comporta-
ment li va plantar cara. O no. Perque
també avaluarem com d'encertades
son les critiques a la disciplina i al
seu paradigma central. Ah, i també
tindrem temps de tornar a parlar de
la crisi financera.

Una criatura mitica

Quan els comentaristes liberals més
recalcitrants —fins i tot Esperanza
Aguirre— es llancen a glossar les
virtuts del liberalisme economic,
solen invocar Adam Smith (1723-
1790) com a argument d’autoritat. En
el seu llibre La riquesa de les nacions,
l'escoces celebrement argumentava
gue «no és per la benevolencia del
carnisser, del cerveser i del forner,
gue podem comptar amb el nostre
sopar, sind pel seu propi interés». Es
a dir, gue la societat no funciona
gracies a les motivacions estricta-
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L'homo economicus busca maximitzar el seu benestar
de la mateixa manera que els organismes vius busquen reproduir-se
de la manera més reeixida possible i obtenir el menor cost energétic

ment altruistes dels seus membres
sind perqueé tots busquem el nostre
interés i en aguest procés oferim
béns i serveis que els altres dema-
nen, i demanem béns i serveis que
els altres ens ofereixen pel mateix
motiu. Aquesta és la pedra funda-
cional de 'homo economicus. A ella
tornarem perque, un cop mées la rea-
litat no és tan senzilla i els que a un
extrem i l'altre de l'espectre politic
redueixen les teories de Smith a tan
recordada frase cometen un error.

Les coses es van posar molt més
serioses quan Alfred Marshall
(1842-1924) publica el 1890 el seu
Principles of Economics. Marshall va
ser un pioner de la formalitzacié en
Economia i l'impulsor de l'anomena-
da revolucié marginalista —una altra
revolucio, perque després diguin

que 'Economia és avorrida. La seva
altra contribucio colossal va ser la
d'acotar el camp d'interés de la dis-
ciplina: deixem-nos de xerrameques,
va venir a dir Marshall; 'lEconomia
tracta sobre «assumptes de la vida
quotidiana»; transaccions ordina-
ries —compra i venda— en que els
agents implicats intenten aconseguir
un major benestar. Aixi, 'angles dei-
xava fora del camp de 'Economia no
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només activitats de coercid, violencia
i apropiacié, siné també altres con-
ceptes com l'altruisme o la genero-
sitat. No es conformaria amb aixo. El
1920, en resposta als que criticaven
la disciplina per ser excessivament
matematica, Marshall va dir que
«['Economia no té parents directes

a les Ciencies Fisiques sind que s'ha
d'entendre, en sentit ampli, com

una branca de la Biologia».® L'homo
economicus, en els seus calculs cost/
benefici, busca maximitzar el seu
benestar de la mateixa manera que
els organismes vius busquen repro-
duir-se de la manera més reeixida
possible i obtenir suport al menor
cost energeétic possible. Aquesta, i

no tant la formalitzacio, era segons
Marshall la pedra angular de la cién-
cia economica.

La nostra ultima parada en aquesta
breu historia de 'homo economi-

cus és el final de la decada de 1940

i l'inici de la de 1950, anys en que
John Nash (1928-2015) i John von
Neumann (1903-1957) creen la
teoria de jocs, una subdisciplina dins
la Matematica primer i de la microe-

3 Aquesta reflexio apareix al proleg de la reedicio
de Principles of Economics de 1920.

conomia després que sovint provoca
fascinacio per semblar arcana, pero
gue en realitat tracta d'un tema

ben senzill i rellevant: l'estudi del
comportament huma en situacions
estratégiques. Davant els grans
mercats on compradors i venedors
son tot just atoms sense influéncia,
la teoria de jocs estudia situacions
on els participants reconeixen que el
seu benestar depen de les seves pro-
pies decisions i les dels altres. Molts
argumenten, amb rad, que aquesta
teoria és filla de la Guerra Freda; i
podem esmentar, per exemple, la
col-laboracié del premi Nobel Tho-
mas Schelling (1921-2016) amb els
estrategs militars nord-americans
per demostrar-ho. Els agents ideats
per Nash conjecturen sobre el que
els altres agents decidiran, contem-
plen les seves alternatives i busquen
entre elles l'estrategia que maxi-
mitza el seu benefici donada la seva
conjectura sobre el comportament
dels altres. Aquesta forma de pensar,
que alguns titllen de paranoica, va
suposar el desenvolupament com-
plet del concepte d’homo econo-
micus: un ésser huma que busca
nomeés el seu propi interés i que té
una capacitat cognitiva tan elevada
com per saber el que vol, estimar



probabilitats, conjecturar el que
altres faran correctament i calcular
els equilibris corresponents. Es a
dir, 'lhomo economicus és una criatu-
ra tan mitica com l'unicorn o 'home
dels nassos.

Una nova metodologia

Paral:lelament al naixement de la
teoria de jocs, sense fer gaire soroll,
alguns economistes van comencar a
utilitzar metodologies experimentals
per examinar conceptes economics
claus. Aquesta actitud era completa-
ment innovadora perque fins llavors
la metodologia experimental tan
propia de les Ciéncies Naturals es
considerava impossible d'aplicar a
les gliestions economiques. De fet, el
premi Nobel Milton Friedman (1912-
2006) en el seu seminal Essays on
Positive Economics, publicat el 1953,
lamentava que en Economia no es
poguessin utilitzar experiments per
comprovar la validesa de les seves
prediccions. No obstant aix0, aquell
mateix any, un altre futur premi
Nobel, el frances Maurice Allais
(1911-2010), proposava la seva ce-
lebre paradoxa, un experiment sobre
decisions sota risc —mental primer

i realitzat amb persones després—

L'antipatia amb qué molts miren UEconomia
com a disciplina és heréncia d’aquells temps
en queé 'homo economicus semblava imparable

gue mostrava que el comportament
de les persones diferia del predit
per la teoria de la utilitat esperada
de von Neumann. Un any després, el
mateix Nash realitzaria els seus pro-
pis experiments centrats en la teoria
de jocs. | el 1962 arribaria el gran
moment: 'experiment sobre subhas-
tes dobles de Vernon Lomax Smith
(1927), que el faria mereixedor del
premi Nobel el 2002. L'experiment
d’'Smith va significar la confirmacid
gue els mercats funcionen: als seus
mercats «de laboratori» els oferents
i demandants acabaven convergint,
després d'unes rondes de transac-
cions, al preu d'equilibri teoric. La
ma invisible del pare Smith seguia
fresca com una rosa.

Es important reiterar la importancia
de l'aparicié d’aquesta nova meto-
dologia: per primera vegada, l'Eco-
nomia sotmetia les seves teories

i les seves prediccions a la prova
de falsabilitat propugnada per Karl
Popper (1902-1994) com una de les
caracteristiques irrenunciables del
metode cientific. Ara era possible
comprovar fins a quin punt l'ho-

mo economicus era una descripcid
encertada de 'ésser huma, si les
prediccions derivades d'aquest mo-

del de comportament es complien o
no al mon real. Com diuen a Facebo-
ok, el que va passar a continuacié et
sorprendra.

Els anys 1970 presencien el desen-
volupament en paral-lel de dos
corrents que acabaran enfrontant-se
amb el transcérrer dels anys. En
primer lloc, els psicolegs, molt més
acostumats a l'experimentacié amb
subjectes humans, van comencgar a
interessar-se per conceptes econo-
mics com la cooperacio o la deci-
sio sota incertesa, utilitzant com a
punt de partida les prediccions de

la teoria de jocs i de la teoria de la
utilitat esperada. Una consegliéncia
d'aquests treballs va ser la compro-
vacié que el supodsit de racionalitat
il-limitada que jeia sota el paradig-
ma de 'lhomo economicus s'incomplia
amb sorprenent fregiiéncia. Es en
aquest corrent on Daniel Kahneman
(1934) i Amos Tversky (1937-1996)
van desenvolupar les seves contri-
bucions més famoses, en les que van
assenyalar els nombrosos biaixos
gue hi ha en les nostres decisions
meés quotidianes. Aixi, per exemple,
van ser ells els que van crear el con-
cepte d'«ancoratge» en comprovar
gue les nostres estimacions estan
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L' homo sapiens és una criatura amb una configuracié cognitiva
molt propicia a U'error quan una situacié es fa una mica complexa

influides per informaci6 irrellevant
que se'ns creua per davant i que uti-
litzem com punts de referéncia. Per
exemple, si ens pregunten «Quan es
va inventar el telefon? Abans o des-
prés de 18507» les nostres respostes
tendeixen a ser molt menors que si
ens pregunten «Abans o després de
19207». La rad és que utilitzem 1850
i 1920 —informacid irrellevant— com
a punts de referéncia. Van ser ells
també els qui van concebre la teoria
prospectiva, per la qual Kahneman
va obtenir el premi Nobel, segons

la qual els humans avaluem de
forma molt diferent els guanys i les
perdues respecte un cert punt de
referéncia en situacions d'incertesa:
tenim més aversid a arriscar-nos a
una pérdua del que estem disposats
a arriscar-nos per obtenir un guany
d'idéntica quantia.

Les seves teories van ser tan impor-
tants com per impulsar el naixement
d'una nova subdisciplina, 'Economia
del comportament, que pretén tran-
sitar el cami contrari a l'obert pels
pioners de 'Economia experimental,
és a dir, no fer servir els experiments
per testar prediccions derivades de
les teories estandard sind construir
millors teories basant-se en l'eviden-
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cia experimental. La seva influéencia
avui dia és tan gran que el recent
llibre de Kahneman Thinking, fast and
slow s’ha convertit en un best-seller
internacional.* El titol fa referéncia

a una influent teoria desenvolupada
pels psicolegs durant la decada de
1970, la teoria del procés dual, que
caracteritza la ment humana com
una combinacio de dues formes de
pensament de naturalesa oposada:
una intuitiva, associativa i automa-
tica, lanomenat «Sistema 1», i una
altra reflexiva, deductiva i basada
en l'esforg, anomenat «Sistema

2». La importancia del «Sistema

1» en les nostres decisions xoca
frontalment amb el suposit d'auto-
control, estimacio i calcul perfecte
subjacent en el paradigma de l'homo
economicus. Sens dubte les vendes
de Thinking, fast and slow es van
veure animades per molts critics de
'estat de 'Economia com a ciéncia
gue veien en el llibre una refutacio
d'aquest paradigma. No obstant
aixo, és important remarcar que ni
Kahneman ni Tversky han questionat
que les persones puguin tenir altres
motivacions fonamentals diferents

4 L'edicio en castella porta per titol Pensar rapido,
pensar despacio.

gue el seu propi interés; el que qlies-
tionen és que siguem perfectament
racionals i infal:libles en la recerca
del nostre propi benefici.

També durant els anys 1970, un
professor de la University of Chica-
go cuinava a foc lent la seva propia
revolucid. Es deia Gary Becker (1930-
20714). El que seria premi Nobel el
1992 va trencar les cadenes impo-
sades sobre la disciplina per Alfred
Marshall. Becker va fer que l'Eco-
nomia s'endinsés en terrenys que
haurien escandalitzat 'economista
angles: decisions sobre educacio,
matrimoni, divorci, addiccié... Gairebé
al mateix temps, una nova generacio
d'economistes politics estava utilit-
zant models formals per entendre la
competicio electoral i els sistemes
de votacio o aplicant el paradigma
de l'homo economicus al comporta-
ment de burocrates i politics pro-
fessionals. Aquestes idees calaren
la cultura popularid'elles va beure
directament, per exemple, la famosa
serie britanica S, ministre. Fins i tot
els biolegs van caure sota l'influx de
'Economia. El gran John Maynard
Smith (1920-2004) va aplicar el
paradigma a les interaccions entre
animals, completant aixi la visio que



Alfred Marshall tingué cap al 1920.
Es va produir aixi un procés d'ex-
pansio, que alguns van veure com
«imperialista», mitjancant el qual
'Economia va aplicar les seves eines
—que els agents tenen objectius i
els busquen, la noci6 d'equilibri— en
arees fora dels mercats i les finan-
ces, fora del comerc internacional o
el consum. L'homo economicus res-
plendia orgullés com un Superman
al capdamunt d'un gratacels.

Egoisme no és el mateix
que intereés propi

Les décades dels anys 1980 1990
van suposar per tant la superposicio
de dos corrents antitétics. D'una ban-
da la d'una economia mainstream tri-
omfant, que es va allunyar —no ho
diem nosaltres, sind un economista
tan distingit com Sir Nick Stern
(1946)°— de l'estudi de les fallides de
mercat i dels problemes d'informacio
asimeétrica entre compradors i ve-
nedors per centrar-se en les fallides
de la gestié publica i la necessitat

de desregular mercats. La seva

5 Afirmacio realitzada durant el discurs que va pro-
nunciar en el marc del Congrés anual de 'Associacid
Europea d'Economia celebrat a Barcelona el 2009.

Smith deia que per molt egoista que es pugui suposar 'home,
hi ha en la seva naturalesa alguns principis
que el fan interessar-se per la sort dels altres

influéncia sobre altres disciplines
era creixent. A més a més, la revo-
lucio conservadora dels anys 1980
va suposar també que el paradigma
de 'huma maximitzador i centrat en
el benefici propi passés de ser un
suposit simplificador pero util a ser
considerat com una definicié encer-
tada dels éssers humans. Ja ho va
dir Margaret Thatcher (1925-2013):
«No existeix aix0 que anomenem
societat, només hi ha homes i dones
individuals».® Estem convencuts
gue l'antipatia amb qué molts miren
['Economia com a disciplina des
d'altres Ciencies Socials o des de
sectors de l'esquerra és heréncia
d'aquells temps en qué l'homo econo-
micus semblava imparable.

Pero aquest mateix procés d'«im-
perialisme economicista», si se'l
vol anomenar aixi, portava dins seu
la llavor de la seva propia con-
tradiccié. El paradigma de 'homo
economicus s'aplicava en contex-
tos que no eren exclusivament les
transaccions ordinaries que tant
preocupaven Marshall, sind a les

6 Afirmacié pronunciada en el marc d'una entrevis-
ta publicada al setmanari Women's Own el setembre
de 1987.

interaccions dins les families, els
llocs de treball o entre estats, i en
les que elements com la justicia,

la reciprocitat o l'altruisme tenen

un pes tan important o més que la
recerca d'un obtus interés propi. La
insuficiéncia del paradigma per
explicar el nostre comportament

en aquests ambits es va fer paula-
tinament més evident gracies als
avencos en 'Economia experimental
i del comportament, que també crei-
xien de forma imparable desafiant
aixi els que sostenien que la ciéncia
economica havia estat capturada pel
neoliberalisme. Figures com Vernon
Smith (1927) van inspirar una nova
ventrada d'economistes brillants,
entre els quals es trobava el futur
premi Nobel Alvin Roth (1951), que
entenien els experiments economics
com una metodologia tan rigorosa

i acceptable com qualsevol altra i
amb la qual van comencar a estu-
diar fenomens com la coordinacié o
la cooperacid, a mesurar la sofisti-
cacio estrategica de les persones o
l'existéncia de preferencies socials.
Aquest Ultim camp es convertiria en
poc temps en un bastié fonamental
de la critica a 'homo economicus. Ex-
periment darrere experiment, es

va anar acumulant l'evidencia que
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Kahneman i Tversky qiiestionen que siguem perfectament racionals

i infal-libles en la recerca del nostre propi benefici

mostrava que les persones sén ge-
neroses i estan disposades a donar
diners als altres sense esperar res
a canvi; que les persones confien en
els altres; que els humans rebutgem
repartiments injustos fins i tot quan
aixo ens fa perdre-ho tot; que som
reciprocs i tractem bé els que fan el
mateix amb nosaltres; que tendim a
dir la veritat fins i tot quan aixo ens
perjudica; que estem disposats a
perdre diners per tal d'implementar
repartiments més equitatius. Quan
va arribar el canvi de mil-lenni, tota
aquesta evidencia era ja una allau
incontestable.

El que en realitat havia fet 'Eco-
nomia experimental era trencar
aquesta visio simplista de ['ésser
huma proposada pels reduccionis-
tes de l'obra d’Adam Smith. L'esco-
ces va tenir molta cura a distingir
'egoisme [selfishness] de linteres
propi [self-interest]. L'egoisme és una
forma d'interes propi que només
busca maximitzar la renda o els
béns de la persona. Pero també pot
estar dins del meu interés propi la
recerca del benestar alig, dels que
m’envolten, fins i tot d'estranys. Per
dir-ho de forma més técnica, l'ego-
isme consisteix a maximitzar una
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funcié on l'tinic argument és alguna
mesura del benestar personal, per
exemple, diners; l'interes propi no
exclou que aquesta funcié d'utilitat o
felicitat inclogui altres variables com
la justicia —ja sigui conseqlencia-
lista o procedimental— o la felicitat
d'altres persones. El mateix Smith
ho va explicitar a The theory of moral
sentiments, la seva altra gran pero
ignorada obra mestra: «Per molt
egoista que es pugui suposar 'home,
evidentment hi ha en la seva natu-
ralesa alguns principis que el fan
interessar-se per la sort dels altres, i
fan que la felicitat d'aguests li resulti
necessaria».

Gracies a aquestes preferenci-

es socials, com se les anomena,
gracies a aquest enriquiment del
paradigma de l'homo economicus, és
possible explicar fendmens abans
considerats anomals dins el para-
digma pero molt importants en tants
aspectes de la nostra vida diaria:

la cooperacid, la contribucid a béns
publics, la confianca en estranys

o0 els comportaments en aparenca
nocius per a un mateix. | aixi és com
es va posar en complet moviment
'esmentada revolucié conductual. A
meés de les preferencies socials,

l'altra eina fonamental ha estat la
racionalitat limitada. Per exemple,
els economistes interessats en
regulacio i en organitzacié industrial
van comencar a incorporar con-
ceptes, que eren molt emprats en
margueting, on portaven décades
fent experiments: que les empre-
ses s'aprofiten continuament dels
biaixos i errors en les decisions dels
seus clients, molts d'ells assenya-
lats per Kahneman i Tversky. Gary
Becker, al seu estudi sobre les
decisions en l'entorn de la familia,
va postular 'existéncia d'altruisme
en les decisions dels pares i mares
sobre els seus descendents.” Fins i
tot Oliver Hart (1948), premi Nobel
el 2016 per la seva contribucié a la
teoria de contractes durant els anys
1980, ha reconegut que «les seves
aportacions només tindran validesa
real si s'incorporen aspectes con-
ductuals que ell va ignorar delibera-
dament fa tres décades».® Es a dir,
gairebé qualsevol aspecte de I'Eco-
nomia mainstream es pot sotmetre
a una avaluacio experimental. Fins
i tot la macroeconomia, com ens

7 BECKER, A Treatise on the Family.

8 Declaracions fetes al programa «Planet Money» de
l'emissora nord-americana NPR el novembre de 2016.



demostra el treball de la professora
Rosemarie Nagel (1963) de la Uni-
versitat Pompeu Fabra.’

Una empenteta

Potser un dels conceptes més
influents que ha sorgit d'aquesta
revolucio conductual, i sens dubte el
que més implicacions politiques esta
tenint, va ser creat el 2008 per Ric-
hard Thaler (1945) —actual president
de l'American Economic Associati-
on— i Cass R Sunstein (1954) al seu
llibre La filosofia Nudge, un altre exit
de vendres mundial. Aquesta idea,
gue podriem traduir com «empente-
ta», es basa en la constatacio que els
errors que cometem en les nostres
decisions no sén resultat de petites
anomalies gairebé sense consequen-
cies sind fruit d'uns biaixos severs
gue infesten els nostres processos
cognitius, és a dir, que son sistema-
tics. L'homo sapiens no és un homo
economicus amb uns pocs defectes
de fabrica —com solen respondre
els economistes mainstream més
obtusos quan se'ls esmenten els
treballs de Kahneman i els seus co-

9 BENHABIB, DUFFY i NAGEL, De-framing Rules and
(De)-anchoring Beliefs in Keynesian Beauty Contests.

Durant els anys 1980 i 1990 'economia mainstream s’allunya
de U'estudi de les fallides de mercat per centrar-se en les fallides
de la gestid publica i la necessitat de desregular mercats

autors— sin6 una criatura amb una
configuracié cognitiva molt propicia
a l'error quan una situacio es fa una
mica complexa.

La filosofia Nudge proposa la correc-
ci6 d'aquests errors i biaixos mit-
jancant intervencions senzilles i poc
invasives, petits canvis que millorin
la presa de decisions individuals.
Potser 'exemple més famds sigui
incloure fotografies de pulmons
malalts als paquets de tabac. Un
altre molt célebre és la manipulacié
de l'opcid de defecte en la donacio
d'organs; quan l'opcio per defecte

és que els organs s'utilitzaran per a
trasplantaments si és possible, les
taxes de donants sén molt més ele-
vades. Aquests sén alguns exemples,
pero n'hi ha més. Als menjadors
escolars, situar les fruites i vege-
tals als prestatges més accessibles
redueix el consum de xocolatines i
dolcos. No proporcionar safates als
bars i restaurants de bufet redueix el
malbaratament de menjar. Escurcar
els espais entre les linies discontinu-
es als revolts fa que els conductors
creguin que van massa rapid i redu-
eixin la velocitat de forma instinti-
va. Donar informaci¢ als adolescents
sobre la veritable prevalenca del

consum d'alcohol els fa consumir
menys perque els fa adonar-se que
no és una norma social tan estesa
com creuen.

Es important aturar-se a considerar
la diferéncia entre aquestes mesu-
res i les que hauria adoptat l'econo-
mia tradicional per resoldre aquests
mateixos problemes. L'homo econo-
micus respon nomeés a incentius. Per
tant, si es vol que fumi menys, mengi
més fruita, redueixi la velocitat o
consumeixi menys alcohol, el que cal
fer és manipular els costos i bene-
ficis d'aquestes accions mitjancant
impostos, multes, subvencions 0 —si
tot aixo falla— prohibint directament
certes conductes. Es aqui on podem
veure l'innegable atractiu politic de
la filosofia nudge respecte mesures
en comparacio tan contundents.

El nudge representa una forma de
«paternalisme tou» —aixi ho descri-
uen Thaler i Sunstein en un article
de 2003— que suggereix canvis en
el comportament o influeix sobre

les nostres decisions d'una forma
molt més subtil i menys coercitiva
gue una multa o un feix de diners

i que a més a més és molt més
barata d'implementar i politicament
menys costosa que un impost o
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Leconomia experimental evidencia, entre d’altres, que les persones
son generoses, que confien en els altres, que rebutgen repartiments
injustos... desdibuixant, aixi, 'lhomo economicus

una prohibicid. Per aixo no sorpren
que als palsos anglosaxons s'hagin
creat agencies governamentals,

com el Behavioural Insights Team al
Regne Unit i el Social and Behavioral
Sciences Team als EUA, que prete-
nen aplicar el nudging a politiques
publigques, com per exemple les po-
litiques de salut i medi ambient. Per
descomptat, aguesta forma de fer
politica té els seus punts febles. Pri-
mer un punt feble etic, perque ex-
plota la manca de racionalitat de les
persones. En conseqliéncia aquest
tipus d'empentetes son utilitzades
de forma constant per empreses pri-
vades amb els consumidors. | segon,
hi pot haver un problema d'efectivi-
tat, perqué no esta del tot clar que
moltes de les mesures proposades
serveixin per canviar comporta-
ments de forma permanent i no
només de manera puntual. =
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